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TEMATICA DE CONCURS

Antreprenoriatul si spiritul intreprinzator

Calitati si competente ale antreprenorului de succes
Ideea de afaceri si oportunitatea antreprenoriala
Initierea si derularea unei afaceri. Planul de afaceri
Risc si reusita in afaceri

Etica si responsabilitatea in afaceri

N ook b

Managementul resurselor umane
Nota: formuldarile capitolelor pot sa difere in functie de manual.
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MODELUL DE SUBIECT

L. Cititi afirmatiile urmatoare si selectati daca acestea sunt adevirate sau false (2p).
1. Un antreprenor care isi diversifica sursele de finantare si investeste in inovare are sanse mai mari de succes
pe termen lung.

a. adevirat;

b. fals.

2. Intr-un plan de afaceri, analiza concurentei este optionali, deoarece un produs inovator nu are nevoie de
comparatie cu alte oferte de pe piata.

a. adevirat;

b. fals.

I1. Cititi urmitoarele afirmati si selectati raspunsul corect sau raspunsurile corecte (2p).
3. Resursele financiare ale firmei provenite din surse externe includ:
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a. creditele obtinute de la banci

b. amortizarea capitalului fix

c. emiterea si vanzarea de titluri de valoare
d. valorificarea mijloacelor fixe reziduale

4. Considerand riscul de scidere brusci a cererii pe piata mésurile eficiente pentru gestionarea riscului sunt:
a. diversificarea gamei de produse sau servicii pentru a atrage noi segmente de clienti

b. reducerea bugetului de marketing pentru a diminua cheltuielile operationale

c. evitarea ajustdarii preturilor, chiar dacd concurenta ofera alternative mai accesibile

d. crearea unor parteneriate strategice care s asigure canale alternative de vanzare

III. Prezentati pe scurt doui calititi pe care le considerati esentiale pentru un antreprenor de succes (1p).

IV. Completati spatiile libere din urmaitoarele fraze (1p):
1. Capitalul .....ccoeeeveeieeieieeeeeene se consumi in intregime intr-un singur ciclu de productie si se inlocuieste
la fiecare nou ciclu de productie.

2. Pretul unui produs este determinat de mai multi factori, printre care costurile de productie, calitatea
....................................... a produsului, cererea pentru produs §i strategia .......c..ceeceeeeveecverenverneennes

V. Realizati un eseu de maxim o pagind, in care sa explicati rolul inovarii in antreprenoriat. Faceti referire la
un exemplu concret de afacere si exemplificati ce efecte au avut asupra afacerii solutiile inovatoare utilizate.
Respectati structura unui eseu (4p).

Toate subiectele sunt obligatorii.
Timpul efectiv de lucru este de 60 de minute.
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CONCURSUL OECONOMICUS NAPOCENSIS
Sectiunea: VII EDUCATIE AN TREPRENORIALA
Disciplina: Educatie antreprenoriala — limba germana

THEMATIK

1. Unternehmertum und Unternehmergeist

2. Eigenschaften und Kompetenzen des erfolgreichen Unternehmers
3. Die Geschiftsidee und die unternehmerische Gelegenheit

4. Griindung und Leitung eines Unternehmens. Der Geschéftsplan
5. Risiko und Erfolg im Geschéiftsleben

6. Ethik und Verantwortung im Geschéftsleben

7. Das Management der Humanressourcen

Bemerkung: die Formulierung und Inhalt der einzelnen Kapiteln kann je nach Lehrbuch unterschiedlich sein.

LITERATUR
5. OtetF., Otet A., (2008). Educatie antreprenoriald, Editura CD Press, Bucuresti.
6. LupsaE., Bratu V., (2005). Educatie antreprenoriala, Editura Corvin, Bucuresti.

Mateiciuc C., Nedelcu M., Nedelcu E., Singureanu N., (2005). Educatie antreprenoriald, Editura Sigma,
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MUSTERKLAUSUR

I. Lesen Sie die folgenden Aussagen und entscheiden Sie, ob diese richtig oder falsch sind (2 Punkte).

1. Ein Unternehmer, der seine Finanzierungsquellen diversifiziert und in Innovation investiert, hat langfristig
groBere Erfolgsaussichten.

a. Richtig;

b. Falsch.

2. In einem Geschiftsplan ist die Wettbewerbsanalyse optional, da ein innovatives Produkt keinen Vergleich
mit anderen Angeboten auf dem Markt benétigt.

a. Richtig;

b. Falsch.

II. Lesen Sie die folgenden Aussagen und wahlen Sie die richtige(n) Antwort(en) aus (2 Punkte).
3. Zu den externen Finanzmitteln eines Unternehmens gehoren:

a. Bankkredite

b. Abschreibung des Anlagevermogens

c. Ausgabe und Verkauf von Wertpapieren

d. Verwertung von Restwerten aus Sachanlagen
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4. Angesichts des Risikos eines plotzlichen Riickgangs der Marktnachfrage sind folgende MaBnahmen zur
Risikosteuerung wirksam:

a. Diversifizierung der Produkt- oder Dienstleistungspalette, um neue Kundensegmente zu gewinnen
b. Reduzierung des Marketingbudgets, um die Betriebskosten zu senken

¢. Vermeidung von Preisanpassungen, selbst wenn die Konkurrenz giinstigere Alternativen anbietet
d. Aufbau strategischer Partnerschaften, um alternative Vertriebskanale zu sichern

ITI. Stellen Sie kurz zwei Eigenschaften dar, die Sie fiir einen erfolgreichen Unternehmer als wesentlich
erachten (1 Punkt).

IV. Ergédnzen Sie folgende Aussagen mit der korrekten Information (1 Punkt):

1. D€ et mittel werden vollstindig in einem einzigen Produktionszyklus verbraucht und
werden in einem jeden neuen Produktionszyklus ersetzt.

2. Der Preis eines Produktes wird von mehreren Faktoren bestimmt, darunter die Produktionskosten, die
....................................... Qualitat des Produktes, die Nachfrage nach dem Produkt und die
....................................... Strategie

V. Verfassen Sie ein Essay in einer Linge von maximal einer Seite, in dem Sie die Rolle der Innovation fiir das
Unternehmertum erldutern. Beziehen Sie sich dabei auf ein konkretes Beispiel von einem Geschaft und
verdeutlichen Sie, welche Effekte die innovativen Losungen auf das Geschaft hatten. Halten Sie dabei die
Struktur eines Essays ein! (4 Punkte)

Alle Themen sind obligatorisch.

Die tatsichliche Bearbeitungszeit betrigt 60 Minuten.
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