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Disciplina: Educatie antreprenoriala — limba romana

TEATICA DE CONCURS

1. Spiritul de intreprinzitor si educatia antreprenoriali
2. Initierea si derularea unei afaceri. Planul de afaceri.
3. Risc si reusiti in afaceri

4. Etica in afaceri

5. Calititi si competente ale intreprinzétorului de succes
6. Managementul resurselor umane

Nota: formuldarile capitolelor pot sa difere in functie de manual.
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MODELUL DE SUBIECT

I. Cititi afirmatiile urmatoare si selectati dacé aceasta este adevarata sau falsa (2p).

1. Prin intermediul metodelor secundare de cercetare a pietei se obtin informatii rezultate din alte
cercetari de piata.
a. adevirat;
b. fals.

2. Riscul tehnologic consti in pierderile pe care le poate suferi firma din cauza unor schimbari care apar
in relatiile cu clientii si furnizorii.
a. adevirat;
b. fals.
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II.

I11.

IV.

Cititi urmitoarele afirmati si incercuiti raspunsul corect sau raspunsurile corecte (2p).
1. Urmitoarele sunt tehnici de cercetare calitativa a pietei:
a. Interviul;
b. Convorbirea telefonica;
c. Chestionarul.
2. Partea corespunzitoare planului de marketing din cadrul unui plan de afaceri cuprinde informatii cu
privire la:
a. Piatatinta;
b. Organizarea productiei;
c. Strategii de promovare a produsului/serviciului;
d. Conducerea afacerii.
Prezentati pe scurt doud dintre calititile si competentele necesare unui antreprenor pentru a obtine
succesul dorit (1p).
Completati spatiile libere din urmaétoarele fraze (1p):
1. Managementul contribuie la indeplinirea urmaitoarelor functii in cadrul firmelor: organizarea,
................................... , conducerea si controlul.
2. Pentru orice fapta ilicita, alta decat infractiunea, contraventia sau abaterea disciplinara, antreprenorul
poarta o raspundere...........ooceeeeeiereenrenenne .
Scrieti un eseu de maxim o pagini, in care si prezentati perspectiva dvs. legati de oportunitatile care pot
influenta succesul unui start-up. Respectati structura unui eseu si corelati aspectele teoretice cu exemple
practice (4p).

Toate subiectele sunt obligatorii.

Timpul efectiv de lucru este de 60 de minute.
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